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RED DE CONTACTOS COMPETENCIAS CREACION DE VALOR INTERACCION TRIBU
(Quiénes forman parte de ¢Cudles son tus competencias ¢Qué valor aportas mejor ¢De qué manera interactdas ¢A qué tribu perteneces y para
tu red? personales sobresalientes? que nadie a tu tribu? con tu tribu? la cual puedes aportar valor?

RECURSOS DISPONIBLES ENTREGA
¢Con qué recursos fisicos, ¢De qué manera entregaras
financieros e intangibles valor a tu tribu?
cuentas?
COSTO BENEFICIO
¢Qué tiempo, dinero y esfuerzo puedes afrontar invertir y perder? ¢Qué esperas ganar o alcanzar?
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2 - Validacion

3 - Planificacion

4 - Comercializacion
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